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lash remet a llum, /0
a la combinacid bina-
ria en que es codifica
la informacié i el
.com €s una manera de fer en-
tendre al gran public que I'em-
presa té a veure amb tot el mén
de les xarxes. Flash10.com, una
empresa nascuda a l'abril a Bar-
bera i que té com a president
Jordi Compte, cofundador al
seu dia de Jazztel, es proposa
convertir-se en l'operador de
referéncia a I'hora de cablejar
els municipis d'entre 10.000 i
50.000 habitants. Entre els pri-
mers acords firmats hi ha els
que permetran portar aquesta
nova tecnologia a les cases de
Sant Cugat, Vic i Ripoll.
—En quina mesura el cable
revolucionara els hibits de
conswin d'informacid per part
de les families?
—Nosaltres aportem un valor
afegit a tot aixd perque ja no
parlem de cable, siné directa-
ment de fibra Optica, amb una
capacitat de transmissid encara
molt més gran. La fibra optica
transporta senyal de Hum, que

LA XARXA
-
“Telefénica va trigar
80 anys a desplegar el
seu servei pel conjunt
de I'Estat. Ara, en 30
anys podem arribar al
90% del territori”

€s molt més agil, i a través d'a-
quest canal l'usuari podra acce-
dir des de casa a serveis empre-
sarials, de sahitat, d'educacid,

de comunicaci6 i d’'accés global -

a tota mena d'informacié. 1 tot
aixd a una gran velocitat i amb
la incorporacié del video com a
recurs habitual.

-De manera que la fibra opti-
ca ja és un salt més respecte al
cable.

-Efectivament, i nosaltres op-
tem per aplicar d'entrada la tec-
nologia més avangada.

—Quin és el tret diferencial de
Flash10.com respecte a I'ofer-
ta que poden presentar altres
operadors?

—D'entrada, serem pioners arreu
del mén a l'hora de portar la
fibra dptica fins a les cases par-
ticulars. Com a molt, aixd s'ofe-
ria fins ara a les empreses, perd
no a l'usuari final. Si fins ara
I'aplicacié reina del cable era
Internet, amb la fibra Optica ho
seran els serveis multimedia, i
aquesta €s la nostra principal
aposta.

—Estem a molts anys vista que
I'extensié d'aquestes noves
xarxes hagin arribat arreu del
pais?

—Telefénica va trigar 80 anys a
desplegar tota la seva xarxa de
telefonia pel conjunt de I'Estat.
Ara vivim un altre moment, hi
ha més recursos i millors infras-

Jordi Compte, prosident de Flash10.com, a la seu de l'empresa a Barberd del Vallés

- ~

“Serem pioners arreu del
~mon a portar la fibra optica
fins a l'usuari particular”

Jordi Compte, president de Flash10.com, de Barbera

tructures. Podem pensar que
d'aqui a 30 anys haurem arribat
al 90% del territori. Perd seran
els primers anys els que marca-
ran la velocitat de creuer i el rit-
me de creixement en el futur,
En el nostre cas, ens agradaria
que en 15 anys haguéssim com-
plert ja un 30% dels objectius.
~I per on passen, aquests ob-
Jjectius?

-El nostre mercat natural és

Catalunya, i volem obrir la nos-
tra proposta a un 90% d'aquesta
area potencial. En una primera

fase hem fet una seleccié de 32
municipis, vuit per provincia,
que responen a una amplia
gamma de parametres i que sén
per a nosaltres municipis tipus,

-amb casos semblants pel territo-

ri que podrem treballar en el
futur. A partir de la setmana
que ve tenim previst signar els
primers convenis.

-Quins s'inclouen entre la
primera relacié de 32?

~En el cas del Vallés hi ha Sant
Cugat. També firmarem conve-
nis amb Vic i Ripoll. Els altres

cinc de la provincia de Barcelo-
na son Arenys de Mar, Manre-
sa, Martorell, Sitges, Vilafranca
i Vilassar de Mar.

—Com ja va passar al seu mo-
ment amb els mobils o fins i
tot amb la televisid, hi haura
municipis que pagaran el fet
de ser petits i no poder tenir
accés al cable? .
~Nosaltres ja hem fet un salt
important a l'hora de situar el
nostre mercat potencial en
municipis per sota dels 100.000
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habitants. En el conjunt del pais’

n'hi ha un centenar d'impor-
tants, i igualment hi ha munici-
pis de menys de 10.000 habi-
tants on seria rendible portar-hi
el cablejat. Tot aixo ho tenim
estudiat i hi treballarem en con-
seqtiencia.

—Qué va portar a la creacié de
Flash10.com?

—Precisament aixd que comen-
tava ara. Veiem que en un pais
de 940 municipis els grans ope-
radors han centrat la seva aten-
ci6 exclusiva en només una vin-
tenta, que sén els de més
densitat de poblacié. En canvi,
Catalunya té una demanda
potencial altissima, com demos-
tra el fet que és la zona d'Euro-
pa amb més usuaris d'Internet i
on fa implantacié de tecnolo-
gics com ¢l mobil o les plata-
formes digitals han funcionat
millor. Aixd, per a nosaltres, és
signe que al darrere hi ha un
mercat molt dinamic.

—Als ajuntaments ¢ls fa panic
la perspectiva que les obres de
cablejat els obligui a rebentar
carrers una i altra vegada.
Com se'ls pot tranquil-titzar,
des dels operadors?

—En el cas de Catalunya tenim
la gran sort que existeix Local-

EL MERCAT

“Catalunya té una
demanda potencial
altissima, com ho
demostra el fet que és
la zona d'Europa amb
més usuaris d'Internet”

Ret, un consorci que aplega
més de 700 ajuntaments i des
d'on es volen coordinar i racio-
nalitzar les obres. Es una expe-
riéncia bonissima i ens pot aju-
dar molt a treballar.

—Cem a operador, Flash10.
com se centra només en Ia ins-
tal-lacio de la xarxa, o també
la nodrira de continguts?
-Nosaltres basem la nostra fei-
na en tres grans ambits. D'una
banda, les obres de cablejat, d'a-
cord amb l'adjudicacié corres-
ponent i coordinant-ho amb
altres obres de xarxa com l'ai-
gua o el gas. De laltra, propor-
cionant també aplicacions i ser-
veis ja sigui directament o a
través de tercers. I un tercer fac-
tor clau és la informacié a l'u-
suari. Si convé se I'ha d'infor-
mar in situ per acostar-lo a tot
el que suposa l'accés als serveis
multimeédia.

-El cablejat representa aigun
cost directe per al municipi?
~No. Es un mercat liberalitzat i
és la iniciativa privada la que
promou les obres i afronta di-
rectament la inversid. Nosaltres,
per exemple, tenim previstes
inversions per valor de 90.000
milions durant els propers 10
anys. Els costos per al municipi
s6n, en tot cas, indirectes: els
que es deriven de la planificacié
de les obres i de vetilar, mentre
duren, per la seguretat vial.



