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Flash remet a llum, 10 a la
combinaci6 biniria en qud es
codifica la informacié i el .com
és una manera de fer entendre al

gran puiblic que l'empresa t€ a -

veure amb tot el mén de les xar-
xes. Flash10.com, una empresa
nascuda el mes d’abril passat a
Barbera del Vallés i que té de
president Jordi Compte, cofun-
dador en el seu dia de Jazztel, es
proposa convertir-se en l'opera-
dor de referdncia a I'hora de
cablar els municipis d'entre
10.000 i 50.000 habitants. Entre
els primers acords firmats hi ha
els que permetran portar aquesta
nova tecnologia a les cases de
Sant Cugat, Vic i Ripoll.

- En quina mesura el cable
revolucionara els habits de con-
sum d'informacié per part de les
families?

— Nosaltres aportem un valor
afegit a tot aixd perqué ja no
parlem de cable, siné directa-
ment de fibra optica, amb una
capacitat de transmissié encara
molt més gran. La fibra dptica

«
Telefonica va tardar
80 anys a desplegar
el seu servei. En 30
anys podem arribar
al 90 % del territori

»

transporta senyal de llum, que
és molt més agil, i a través d'a-
quest canal l'usuari podra acce-
dir des de casa a serveis empre-
sarials, de sanitat, d'educacid,

de comunicacic i d'accés global .

a tota mena d'informacis. 1 tot
aixd a una gran velocitat i amb
la incarporacié del video com a
recurs habitual. -

~ De manera que la fibra dpti-
ca ja és un sait més respecte al
cable. .

~ Efectivament, i nosaltres
optem per aplicar d'entrada Ia
tecnologia més avancada.

- Quin és el tret diferencial de
Flashl0.com respecte a l'oferta
que poden presentar altres opera-
dors?

- D'entrada, serem pioners
arreu del mén a l'hora de portar
la fibra dptica fins a les cases
particulars. Com a molt, aixd
s'oferia fins ara a les empreses,
perd no a l'usuari final. Si fins
ara l'aplicacié reina del cable
era Internet, amb la fibra dptica
ho seran els serveis multimeédia,
i aquesta és la nostra principal
aposta.

- Falten molts anys perque
l'extensié d'aquestes noves xar-
xes arribi arreu del pafs?

- Telefonica va tardar 80
anys a desplegar tota la seva
xarxa de telefonia pel conjunt
de UEstat. Ara vivim un altre
moment, hi ha més recursos i
millors infraestructures. Podem
pensar que d'aquf a 30 anys
haurem arribat al 90 % del
territori. Perd seran els primers
anys els que marcaran la veloci-
tat de creuer i el ritme de crei-
xcment en el futur. En el nostre
cas, ens agradaria que en 15

Jordi Coempte, a la seu de 'emprasa a Barcel

e

lona. També va ser cofundador de l'operadora Jazztel

«Serem pioners al moén

~ adur la fibra optica fins

a Pusuari particular»

Jordi Compte, president de Flash10.com, de Barbera del Valles

1,

1 el

anys ja hagué:
30 % dels objectius.
- I quins sén aquests ob-
jectius?
~ El nostre mercat natural és
Catalunya, i volem obrir la nos-
tra proposta al 90 % d‘aquesta
area potencial. En una primera
fase hem fet una seleccié de 32
municipis, vuit per provincia,
que responen a una amplia

g de parametres i que sén
per a nosaltres municipis tipus,
amb casos semblants pel territo-
ri que podrem treballar en el
Sutur. A partir de la setmana que
ve tenim previst signar els pri-
mers convenis.
- Quins s'inclouen en la pri-
mera relacié de 327
-~ En el cas del Vailés hi ha
Sant Cugat. També firmarem

convenis amb Vic i Ripoll. Els
altres cinc de la provincia de
Barcelona sén Arenys de Mar,
Manresa, Martorell, Sitges,
Vilafranca i Vilassar de Mar.

- Com ja va passar en el seu
moment amb els mobils o fins i
tot amb la televisi6, hi haura
municipis que pagaran el fet de
ser pelits i no poder tenir accés al
cable?

~ Nosaltres ja hem fet un
salt important a I'hora de
situar el nostre mercat poten-
cial en municipis per sota dels
100.000 habitants. En el con-
Junt del pais n’hi ha un cente-
nar d'importants, i també hi ha
municipis de menys de 10.000
habitants on seria rendible
portar el cablatge. Tot aixo ho
tenim estudiat i hi treballarem
en conseqiléncia.

- Que va portar a la creaci
de Flash10.com?

~ Veéiem que en un pafs de'
940 municipis els grans opera-
dors centraven Uatencié exclu-
siva en només una vintena,
que sén els de més densitat de
poblacié. En canvi, Catalunya
té una demanda potencial
altissima, com demostra el Set
que és la zona d’Europa amb
més usuaris d'Internet i on la
implantacié de tecnologies
com el mobil o les plataformes
digitals ha funcionat millor.
Aixd, per a nosaltres, és signe
que al darrere hi ha un mercat
molt dinamic.,

-~ Als ajuntaments els fa

«
Catalunya té una
demanda potencial
altissima, és la zona
d’Europa amb més
usuaris d’Internet

»

panic la perspectiva que les
obres de cablatge els obliguin a
rebentar carrers una vegada i
una altra. Com se'ls pot tran-
quil-litzar, des dels operadors?

- En el cas de Catalunya
tenim la gran sort que existeix
LocalRet, un consorci que
aplega més de 700 ajuntaments
i des del qual es volen coordi-
nar i racionalitzar les obres. Es
una experiéncia bonfssima i
ens pot ajudar molt a treballar.

- Flashl0.com se centra
només en la instal-lacié de la
xarxa, o tamb€ la nodrira de
continguts?

~ Basem la nostra feina en
tres grans ambits. D'una
banda, les obres de cablatge,
d'acord amb [l'adjudicacié
P t i coordi h
amb altres obres de xarxa com
l'aigua o el gas. De l'altra, pro-
porcionar també aplicacions i
serveis, ja sigui directament o
a través de tercers. I un tercer
Jactor clau és la informacié a
l'usuari. Si convé se I'ha d'in-
formar €in situ’ per acostar-lo
a tot el que significa l'accés als
serveis multimédia.

- El cablatge comporta algun
cost directe per al municipi?

- No. Es un mercat liberalit-
zat i és la iniciativa privada la
que promou les obres i afronta
directament la  inversis.
Nosaltres, per exemple, tenim
previstes inversions per valor
de 90.000 milions durant els
propers 10 anys. Els costos per
al municipi sén, en tot cas,
indirectes: els que es deriven
de la planificacid de les obres i
de vetllar, mentre duren, per la
seguretat vidria,
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